Hot Sale 2017

En abril 2017, Hot Sale generé un incremento de
18% en ventas respecto de la edicion de septiembre
2016. Descubre aspectos clave y las ultimas
tendencias en torno a esta iniciativa, consolidada
como uno de los eventos de ofertas y descuentos
online mas importantes de Colombia.’

El consumidor colombiano

297/% 261%

de los internautas de los internautas
colombianos busca colombianos considera
informacion en Internet que buscar informacién en
para comprar productos Internet ayuda a decidir la
0 servicios.? compra mas rapido.2

Hot Sale en nimeros
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El lanzamiento de Hot Sale
es el dia con el mayor
volumen de busquedas
mencionando a un retailer*°
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Una vez enterado del evento, el consumidor centra sus
busquedas en retailers vs. categorias/productos especificos®

Del total de busquedas por evento, se mencionan:
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Notas:
*Mayor volumen durante marzo-mayo y agosto-octubre.
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